
IHRE AUFGABEN:

- Gewinnen von Neukunden und Betreuung bestehender Kunden

- Erkennen von Kundenbedürfnissen und Marktchancen

- Entwicklung individueller Verkaufsstrategien in Zusammenarbeit mit der Geschäftsführung

- Eigenverantwortliche Führung des Verkaufsprozesses

- Angebotserstellung und Auftragsbearbeitung

- Sorgfalt im Umgang mit öffentlichen Ausschreibungen

- Enge Zusammenarbeit mit anderen internen Fachabteilungen

IHR PROFIL:

- Hohes analytisches und strategisches Denkvermögen

- Tiefgreifendes technisches Verständnis

- Kommunikationssicherheit und erfolgsorientierte Arbeitsweise

- Reisebereitschaft (insbesondere im deutschsprachigen Raum)

- Verhandlungssichere Englischkenntnisse, Kenntnisse weiterer Fremdsprachen von Vorteil

WIR BIETEN spannende Aufgaben und eine langfristige Perspektive in einer sehr zukunftsträchtigen Branche. 
Sie arbeiten in einem hochmotivierten Team, haben Freiraum für Eigeninitiativen und die Möglichkeit, wegweisende 
Umwelttechnologien mitzugestalten.

Entlohnung nach Kollektivvertrag, Überzahlung nach Qualifikation und Erfahrung.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung per E-Mail an: career@thermo-system.com 
Umfassende Vertraulichkeit sichern wir Ihnen zu.

Für unsere Standorte in Esslingen und Brixen suchen wir einen

TECHNISCHEN VERKÄUFER (W/M)

THERMO-SYSTEM Industrie- & Trocknungstechnik GmbH
Röntgenstraße 14/1 · 73730 Esslingen - Deutschland · Tel. +49 711 - 284603-00 · www.thermo-system.com


